
 
 

LICENCE PROFESSIONNELLE MANAGEMENT DES ACTIVITÉS COMMERCIALES 
(MAC) - PARCOURS LANCEMENT DE NOUVEAUX PRODUITS (LNP)  

 IUT ÉPINAL – HUBERT CURIEN 
 
 
Cette licence professionnelle peut être suivie en formation initiale (avec stage), en alternance (avec contrat de 
professionnalisation ou d’apprentissage) ou en formation continue.   

OBJECTIFS DE LA FORMATION  
 
L’objectif est de doter les étudiants d’outils pratiques leur permettant d’appréhender les spécificités d’une démarche 
marketing adaptée aux nouveaux produits et services. Il s’agit essentiellement de leur permettre d’anticiper et de saisir les 
opportunités de développement commercial offertes par les évolutions du contexte économique et technologique, et donc 
de passer d’une belle idée originale à une réelle réussite commerciale.  

ORGANISATION DES ÉTUDES  
 
La formation comprend 5 Unités d’Enseignement totalisant 450 heures de cours, la réalisation d’un projet tuteuré de 120 
heures et une période en entreprise de 80 jours ouvrés minimum. Elle comporte des enseignements théoriques et pratiques.  

Le projet tuteuré a pour objectif de mener une étude empirique et théorique autour d’une problématique relative à 
l’innovation : comportement du consommateur, choix de développement d’une nouvelle activité, lancement d’un nouveau 
produit ou service, choix de communication, etc.  

La formation est structurée selon le rythme suivant : 2 jours à l’IUT (lundi et mardi) et 3 jours en entreprise.  

CONDITIONS D’ADMISSION  

L'étude de votre admission s’effectuera après dépôt de votre dossier complet via l’application https://ecandidat.univ-
lorraine.fr (ouverte à partir du 20 mars 2020), suivie éventuellement d’un entretien de motivation.  

Une attention particulière sera portée sur le projet professionnel du candidat, sa posture, ainsi que sur les 
démarches préalablement engagées auprès des entreprises pour un stage ou un contrat en alternance. 

La formation est ouverte aux titulaires d’un BAC+2 : DUT Techniques de Commercialisation, DUT Gestion 
Administrative et Commerciale, DUT Gestion des Entreprises et des Administrations, DUT Information et 
Communication, BTS Management Commercial Opérationnel, BTS Négociation et Relation Client, BTS Commerce 
international, BTS Communication des Entreprises, BTS Technico-commercial, L2 mention Administration Économique 
et Sociale, L2 mention Économie-Gestion, L2 mention Droit, L2 mention Langues Étrangères Appliquées.  

Des candidats issus d’autres formations peuvent de manière plus ponctuelle être acceptés.  

 

DÉBOUCHÉS PROFESSIONNELS  
 
Les diplômés peuvent travailler tant en PME qu’en grande entreprise et ce quel que soit le secteur d’activité. Postes 
occupés : chef de produit, chargé de clientèle, gestionnaire de gamme, responsable de secteur, responsable de 
développement produit…  



 
 

PROGRAMME DE LA LICENCE PROFESSIONNELLE MAC-LNP 
 

 

UE0 REMISE A NIVEAU  -  FONDAMENTAUX DU MARKETING        
                                       

20h 

UE1 MANAGEMENT DES ENTREPRISES COMMERCIALES (15 ECTS)  140h 

Analyse et contrôle des sources de rentabilité   20h 
Diagnostic, positionnement et choix stratégiques   28h 
Animation et déploiement des réseaux commerciaux   28h 
Démarche qualité des actions commerciales   18h 
Audit, stratégie et planification marketing et communication digitale  28h 
Droit des affaires   18h 

UE2 COMPÉTENCES TECHNIQUES ET COMMUNICATIONNELLES (15 ECTS)  140h 
Anglais des affaires   20h 
Animation d’équipe   18h 
Application commerciale des TIC   20h 
Management par projet   18h 
Analyse approfondie des données   18h 
Analyse de marché   28h 
Gestion de la relation client   18h 

UE3 LANCEMENT DE NOUVEAUX PRODUITS (15 ECTS)  150h 
Identification de zones d’opportunités   20h 
Marketing des produits nouveaux   30h 
Lancement opérationnel   20h 
Management de l’innovation   20h 
Propriété industrielle et intellectuelle   10h 
Veille stratégique et concurrentielle   10h 
Gestion des interfaces   10h 
Analyse de la valeur/Créativité   10h 
Maîtrise financière des projets innovants   20h 

UE4 PROJET TUTEURÉ (5 ECTS)     120h 

UE5 PERIODE EN ENTREPRISE (10 ECTS)                             80 jours ouvrés minimum  

 
 

CONTACTS  
Corinne Landure (Responsable du diplôme)   corinne.landure@univ-lorraine.fr  
Secrétariat Département Techniques de Commercialisation : 03 72 74 18 40                                                                                                               iutehc-tc-secretariat@univ-lorraine.fr  
   
IUT Epinal - Hubert Curien 
7 rue des Fusillés de la Résistance 88000 Epinal   https://iut-epinal.univ-lorraine.fr 
 
 



 

PERIODE EN ENTREPRISE LICENCE PROFESSIONNELLE MAC LNP  
IUT ÉPINAL – HUBERT CURIEN 

L’entreprise peut vous proposer suivant ses besoins et préférences :  
|       Un des 2 types de contrats d’alternance      | ou un stage en entreprise 

 

1. Contrat d'apprentissage

•Public
•16 à 29 ans révolus
•Etudiants en situation de 
handicap pas de limite d'âge

•Nationalité française

•Contrat/durée
•CDD (6 mois à 3 ans) ou
•CDI  
•Période d'essai 45 jours

•Rémunération
•De 18 à 20 ans : 43% du 
SMIC

•De 21 à 25 ans : 53% du 
SMIC

•Plus de 26 ans : 100% du 
SMIC ou du minimum 
conventionnel

•Entreprise
•Secteur privé et public

•Gestion
•CFA partenaire : CFA 
Haroué- ALPA IS4A 
http://www.alpa-is4a.fr/

•Côté employeur
•Maître d'apprentissage 
obligatoire

•Exonération de certaines 
cotisations

•Informations juridiques 
complémentaires

•https://www.service-
public.fr/particuliers/vosdroi
ts/F2918

•www.alternance.emploi.gouv.fr

2. Contrat de 
professionnlisation

•Public
•16 à 25 ans
•Demandeur d'emploi de 
plus de 26 ans

•Nationalité française

•Contrat/durée
•CDD (6 mois à 1 an) ou
•CDI
•Période essai 1 mois/+ si CDI

•Rémunération
•Moins de 21 ans : 65% du 
SMIC

•Entre 21 et 25 ans : 80%  
SMIC

•Plus de 26 ans : 100% du 
SMIC ou 85% du minimum 
conventionnel

•Entreprise
•Secteur privé

•Gestion
•Service formation continue 
de l'établissement

•Côté employeur
•Désignation d'un tuteur 
obligatoire

•Allègement des cotisations 
patronales 

•Informations juridiques 
complémentaires

•https://www.service-
public.fr/particuliers/vosdroi
ts/F15478

•www.alternance.emploi.gouv.fr

Stage en entreprise

•Public
•Etudiants de 16 à 25 ans
•Nationalité française
•Ressortissant de l'UE

•Contrat/durée
•Convention de stage 
obligatoire

•Minimum : 80 jours
•Maximum : 6 mois

•Rémunération
•Taux horaire de la 
gratification : 3,90 € par 
heure de stage, 
correspondant à 15% du 
plafond de la Sécurité 
Sociale

•Entreprise
•Secteur privé et public

•Gestion
•Secrétariat et scolarité de 
l'établissement

•Côté employeur
•Désignation d'un tuteur
•Si montant horaire inférieur 
à 3,90 € = exonération 
cotisations sociales

•Informations juridiques 
complémentaires

•https://www.service-
public.fr/particuliers/vosdroi
ts/F16734

•https://www.juritravail.com
/Actualite/stage/Id/176011



 
DEMARCHES A EFFECTUER POUR LA RENTREE DE SEPTEMBRE 2020  

 LICENCE PROFESSIONNELLE MANAGEMENT DES ACTIVITES COMMERCIALES - 
LANCEMENT DE NOUVEAUX PRODUITS (MAC - LNP) – IUT D’ÉPINAL H. CURIEN  

  
CONTACT 

 

FEVRIER/MARS 2020 

- Définir son projet professionnel

- Contacter le Service d' Orientation et Insertion Professionnelle pour tout
renseignement ou aide : soip-contact@univ-lorraine.fr

- Se renseigner auprès de l'établissement sur le contenu du diplôme, les
conditions d'accès et le calendrier des candidatures :

https://iut-epinal.univ-
lorraine.fr

MARS/AVRIL 2020  
- Rédiger CV, lettre de motivation et projet professionnel
- Cibler les entreprises pour trouver un stage, un contrat de
professionnalisation ou d'apprentissage

- Préparer et déposer son dossier de candidature via l'application
ecandidat.univ-lorraine.fr

MARS à AOUT 2020
Démarcher les entreprises

•Déplacement sur sites professionnels ; envoi de candidature spontanée ;
inscription sur les réseaux professionnels ; déposer des demandes ou trouver
des offres en alternance : www.pole-emploi.fr ; www.saril.lorraine.eu ;
www.platine.univ-lorraine.fr ...

• SEPTEMBRE 2020
•Finaliser son contrat avec l'entreprise (stage ou alternance)
•Procéder à son inscription universitaire (sous réserve d'acceptation préalable
de la candidature par l'université)


